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ZAPROSZENIE

Lead Synergy Elzbieta Duda,
Oddziat KIBR Kielce
oraz
Nest! Bank

Zaprasza

Biura Rachunkowe i ich klientéw, oraz wszystkich zainteresowanych

na szkolenie

BIZNES BEZ CENZURY:
Jak zarabia¢ wiecej, pracujac madrzej
i nie dajac sie ,,zhakowac” toksycznym relacjom.
To instrukcja obstugi nowoczesnej firmy,
w ktorej prawo i technologia pracuja na Twoj zysk,
a nie przeciwko Tobie.

KSeF:

Cyfrowa rewolucja czy otwarte drzwi dla hakerow?

Szkolenie odbedzie sie 27 marca 2026 r. (pigtek) w godzinach 10:00 — 14:00

W siedzibie Kancelarii Podatkowej Prospect, Oskara Kolberga 21/U3, 25-620 Kielce

Prowadzaca: Elzbieta Duda
(Specjalista zarzadzania biznesem, Konsultant RODO/Cyberbezpieczenstwa, Negocjator, BHP)

| www.leadsynergy.pl
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AGENDA SZKOLENIA

Modut

Tematyka i cel

Otwarcie i integracja

,»Kto jest kim w tym szalenstwie”: Przedstawienie prowa-
dzacego (Lead Synergy) i uczestnikdw. Budowanie bezpiecz-
nej atmosfery — co dzieje sie w sali, zostaje w sali

Fundamenty Przetrwania

»RODO, BHP, czyli jak pracowaé, aby nie zwariowad”:

e BHP w pracy, co nas rozprasza i zabija skupienie
* RODO bez nudy — jak procedury chronig Twdj spokdj, a nie
tylko dane.

Przerwa Kawowa

Networking & Kofeina: Pierwsza pomoc w nawigzywaniu
relacji. Kawa musi by¢ gorgca a zasady przestrzegane

Nest! Bank

Prelegent: Michat Bargiet
— Dyrektor Centrum
Biznesowego Nest Banku
w Rzeszowie

Wiemy, czego przedsiebiorcy oczekuja od biur rachunko-
wych. Jak mozesz na tym zarobié?

Lider z 14-letnim do$wiadczeniem we wspieraniu matych i
$rednich firm. Zarzadza zespotem doradcéw biznesowych w
Nest Banku, z ktérym zwigzany jest od 2013 roku.
Specjalizuje sie w finansowaniu firm, leasingu oraz
rozwigzaniach poprawiajgcych ptynnosé, takich jak faktoring.

Cyberbezpieczenstwo
i Toksyczne Relacje

»Rozbieramy Toksyka” i macamy jego nagie przewody.

» Cyberbezpieczeristwo jako fundament zaufania klienta —
jak nie dad sie zhakowad emocjonalnie i cyfrowo.
Negocjacje z ,trudnym klientem” — zbijanie obiekgji, tech-
niki asertywne, zakonczenie wspétpracy z klasa (gitara
gra).

» Tutaj skupimy sie na tym, co spedza sen z powiek wtasci-
cielom biur rachunkowych i ich klientom: bezpieczenstwie
danych w dobie KSeF

Lunch & Relacje

Lunch, Networking i ,Natogi”: Czas na positek, luzne roz-
mowy o biznesie i wymiane wizytéwek w kuluarach.

Godzina
10:00 - 10:20
10:20-11:05
11:05-11:20
11:20-12:20
12:20-13:15
13:15-13:45
13:45 - 14:15

Finat i Wnioski

»Nowy System Operacyjny Twojej Firmy”: Podsumowanie
rewolucji, konkretne kroki wdrozeniowe, Work-Life-Balance
w praktyce. Uroczyste wreczenie dyplomdéw uczestnictwa.

www.leadsynergy.pl
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